
 

 

 

Gewoon doen! 
Commercieel en native speaker? Affiniteit met home decoratie, ambitieus 
en uitstekende commerciële vaardigheden? We maken graag kennis met 
jou! 

 
Als accountmanager Frankrijk ben je verantwoordelijk voor de verkoop van 

home decoratie aan onze Franse klanten. Denk hierbij aan: retailers, 

giftshops, tuincentra en bouwmarkten. Je adviseert klanten, voert 

onderhandelingen over assortimenten, prijzen en condities en bewaakt 

gemaakte afspraken. Onderdeel van je functie is het bezoeken van 

(inter)nationale beurzen en Franse klanten. Om in deze commerciële functie 

écht contact te maken met je Franse klanten is het belangrijk dat je de taal 

goed beheerst. Verkoop vindt tijdens onze verkoopseizoenen voornamelijk 

plaats vanuit onze showroom in Aalten. 

Wat verwachten we van jou? 

• Afgeronde HBO opleiding richting commercieel of HBO werk- en 
denkniveau 

• Aantoonbare ervaring in een commerciële internationale omgeving is 
een pré 

• Professionele beheersing van de Franse taal in woord en geschrift 

• Passie voor Retail, Frankrijk en decoratie artikelen 

• In staat om constructieve samenwerkingsrelaties op te bouwen 

• Woonachtig op bereisbare afstand van Aalten 

Daarnaast heb jij de volgende talenten: 

• Commercieel  

• Ambitieus 

• Resultaatgericht 

• Flexibel 

• Netwerkvaardigheid 
 

Wat mag je van ons verwachten? 
Kaemingk is een professionele, internationaal georiënteerde organisatie met 
volop kansen om succesvol te zijn in jouw vakgebied. Binnen het team sales 
Frankrijk is volop ruimte voor ontwikkeling en persoonlijke groei, denk aan 
taalcursussen en salestrainingen. Flexibiliteit in werkzaamheden en 
werktijden zijn bij ons vanzelfsprekend. Onze bedrijfscultuur? No-nonsense en 
praktisch. Resultaat telt, informeel, maar vooral ook respect voor elkaar en 
een goede sfeer. We belonen jouw capaciteiten en inzet met een passend 
salaris, goede secundaire arbeidsvoorwaarden én een winstdelingsregeling. 

 


